
دوشنبه / 26 تیر 1402 / شماره 5416 www.ebtekarnews.comتولیدوتجارت

9
خبراخبار

سید ضیاء ایمانی، مدیرعامل بانک:
بانک صادرات ایران بر محور رعایت 
قانون و مقررات، »در خدمت مردم« 

است

بانک صادرات ایران با پیگیری راهبردهای عملیاتی 
در سال 1402، سیاست ها و برنامه های خود برای 
اصلاح ساختارها، نقش آفرینی در رشد اقتصادی، 
ارزش آفرینی پایدار، رعایت دقیق مقررات پولی و 
بانکی و پاسخ گویی به نیازهای مشتریان و مردم را 

با جدیت دنبال می کند.
ایران،  صادرات  بانک  روابط عمومی  گزارش  به 
سیدضیاء ایمانی، مدیرعامل این بانک با بیان این 
مطلب، افزود: مأموریت بانک صادرات ایران ارائه 
خدمات جامع و متنوع بانکی و مالی به عموم جامعه 
با بهره گیری از بسترهای فن آوری اطلاعات با تاکید 
بر ارزش آفرینی پایدار برای ذی نفعان، نقش آفرینی 
در رشد اقتصادی و توسعه صادرات کشور و حضور 
این  و  است  بین المللی  و  ملی  بازارهای  در  مؤثر 
و  سیاست ها  کردن  عملیاتی  طریق  از  مأموریت 
راهبردهای مدون در سال جاری انجام خواهد شد. 
وی با قدردانی از تلاش کارکنان برای موفقیت بانک 
در رعایت مقررات و دستورالعمل های بانک مرکزی 
از جمله رعایت دقیق نرخ سود مصوب شورای پول 
و اعتبار و تلاش برای پرهیز از اضافه برداشت و در 
عین حال ارائه خدمات صادقانه به مردم، در تشریح 
افزود: سیاست های  بانک،  محوری  سیاست های 
توسعه  بخش های  در  ایران  بانک صادرات  کلان 
سهم از بازار، مدیریت هزینه ها با تاکید بر کاهش 
بهای تمام شده پول، مدیریت و کنترل مطالبات 
غیرجاری، پرهیز از اضافه برداشت، متوازن سازی 
راه اندازی  جمله  از  و  دیجیتال  تحول  مصارف، 
نئوبانک برای دستیابی به بهترین جایگاه در نظام 
کار  دستور  در  مردم  به  بیشتر  خدمت  و  بانکی 
است. ایمانی همچنین مدیریت و کنترل دارایی های 
غیرمولد و اجرای طرح های فروش دارایی های مازاد 
برشمرد  بانک  از دیگر سیاست های  را  تملیکی  و 
و  مازاد  دارایی های  و  اموال  فروش  کرد:  تاکید  و 
تملیکی در سال 1402 به عنوان یکی از برنامه های 

جدی بانک صادرات ایران در دستور کار است.
همچنین  ایران  صادرات  بانک  مدیرعامل 
چابک سازی و افزایش بهره وری در بانک را مورد 
توجه قرار داد و افزود: سرعت روزافزون تغیییرات 
عرصه  در  رقابت  تشدید  و  بانکداری  دنیای  در 
بانکداری،  نوین  و روش های  از خدمات  استفاده 
موجب شده تا مسیر خدمت رسانی مستقیم در 
شعب به فضای مجازی و سامانه های غیرحضوری 
تغییر یابد و به همین دلیل بانک صادرات ایران از 
طریق تغییر ساختارهای مالی و سازمانی از جمله 
برنامه برای افزایش سرمایه و همچنین تمرکز بر 
تقویت ظرفیت های بانکداری جامع، طرح ارتقای 
سودآوری از طریق بهینه سازی شعب سودآور و 

پوشش زیان در سایر شعب را عملیاتی می کند.
ایمانی ارتقای بهره وری منابع و دارایی ها، بهبود 
مشتریان،  دیجیتال  خدمات  تجربه  ارتقای  و 
بهبود و افزایش سهم درآمدهای ارزی و همچنین 
همسوسازی اهداف فردی و سازمانی را مهمترین 

راهبردهای بانک در سال جاری برشمرد.  

 امروز با حضور آیت الله دکتر 
رئیسی رئیس جمهور 

  امروز و با حضور آیت الله دكتر رئیسی  رئیس جمهور
 پتروشیمی گچساران، ایرانی ترین الفین کشور راه 
اندازی می شود/گام بلند هلدینگ خلیج فارس برای 

رشد تولید با تكمیل طرح های نیمه تمام
گچساران،  پتروشیمی  اندازی  راه  عملیات 
بزرگترین پروژه صنعتی تاریخ استان کهگیلویه و 
بویراحمد، امروز با حضور آیت الله دکتر رئیسی 
مجلس  نمایندگان  از  تعدادی  جمهور،  رئیس 
شورای اسلامی، مدیران ارشد وزارت نفت، مدیران 
آغاز  استانی  مسئولان  و  فارس  خلیج  هلدینگ 

می شود.
اجتماعی  مسئولیت  برند  مدیریت  گزارش   به 
و روابط عمومی شرکت صنایع پتروشیمی خلیج 
فارس، این پروژه با اعتبار 3/1 میلیارد یورو یکی از 
مهم ترین پروژه های وزارت نفت در سفر استانی 
رئیس جمهور به استان کهگیلویه بویراحمد است، 
پروژه ای که با رویکرد توسعه ای دولت سیزدهم و 
سیاست راهبردی هلدینگ خلیج فارس در دوسال 
انتظار 17 ساله  اخیر جان دوباره ای گرفت و به 
داد.  در شرکت  پایان  مردم شهرستان گچساران 
و  قطعات  درصد   83 که  گچساران  پتروشیمی 
تجهیزات آن توسط شرکت های داخلی ساخته شده، 
قرار است سالانه یک میلیون اتیلن و 84 هزار تن 
C3+  در آن تولید شود.  در طول عملیات راه اندازی 
بیش از 3000 نفر که عمدتاً از نیروهای بومی بودند 
مشغول فعالیت شدند و در زمان بهره برداری یک 
هزار نفر در این پروژه مشغول به کار می شوند. 
شرکت پتروشیمی گچساران یکی از 11 پروژه کلان 
علی عسکری  دکتر  که  است  مجتمعی  درون  و 
 مدیرعامل شـركت صنـایع پتـروشیمی خلیج فـارس 

از آنها به عنوان پروژه های قابل افتتاح در سال 1402 
نام برده بود؛ پروژه های که مصداق و نشانه اراده این 
گروه به عنوان پرچمدار توسعه صنعت پتروشیمی 
با هدف خلق  تمام  نیمه  برای تکمیل طرح های 
ثروت است.  پیش از این و در اردیبهشت امسال 
عملیات راه اندازی پالایشگاه گاز هویزه خلیج فارس 
با هدف خاموش شدن گازهای همراه مشعل غرب 

کارون و صیانت از محیط زیست آغاز شده بود. 

ایجاد تحول، ضروری ترین وجه 
فروش بیمه های زندگی است

پژواک  منطقه ای  دفتر  مدیر  منیری،  روزبه 
بیمه باران، اعتقاد دارد در آینده ای نه چندان 
دور، نحوه فروش بیمه زندگی به طور کلی دچار 
تحول خواهد شد. او که خود تمام تلاشش را 
دفتر  تکنولوژیک  زیرساخت های  تقویت  برای 
پژواک به کار بسته، فناوری های روز جهان را 

بهترین بستر برای رشد صنعت بیمه می داند:
از  بدهید  اجازه  سوال،  نخستین  عنوان  به    
شما بخواهیم خودتان را معرفی کنید و از نحوه 

آشنایی تان با صنعت بیمه بپرسیم.
سال 96 به پیشنهاد یکی از دوستانم، با بیمه 
دی که علاقمند به حضور در فضای استارتاپی 
کشور بود، آشنا شدم که منجر شد به راه اندازی 
مدیریت جدیدی تحت عنوان تحول دیجیتال در 
این شرکت بیمه گر. این آشنایی دروازه ورود من 

به دنیای بزرگ بیمه شد.
ساده ترین  به  را  زندگی  بیمه  بخواهید  اگر    

مفهوم تعریف کنید، چه می گویید؟
به نظر من بیمه زندگی به معنای ایجاد امنیت 
خاطر و نیروی مراقبتی است و بی زمانی ست؛ 

راهی ست برای ایجاد ثبات مالی.
می کنند  تهیه  زندگی  بیمه  افراد  که  زمانی 
و سایه بانی را برای خود و عزیزانشان در نظر 
و  خود  داشتن  دوست  بر  واقع  در  می گیرند، 

اعضای خانواده شان مهر تائیدی زده اند.
پیش  در  خود  دفتر  برای  برنامه هایی  چه    
مایل  به طور قطع، هر مدیری  تحول  دارید؟ 
است مجموعه تحت سرپرستی اش در مسیر 
تعالی و توسعه قرار بگیرد. من هم از این قاعده 
مستثنی نیستم و باور دارم با تکیه بر نوآوری 
و تخصص اعضای تیم می توانیم منشاء ایجاد 
تحول شگرف در ارائه خدمات دیجیتال در حوزه 
خدمات بیمه زندگی و بهبود مستمر محصولات 
برای  خدمات  از  بهتری  تجربه  دیجیتال مان، 
مثبت  تاثیر  راه  این  از  و  کنیم  ایجاد  مشتری 
خودمان را توسعه فروش نیز بر عهده خواهیم 

داشت.
   به عقیده شما نقش شبکه فروش در توسعه 

و ترویج فرهنگ بیمه زندگی چیست؟
در  فروش  شبکه  که  دارم  عمیقی  اعتقاد 
تعریف کنونی اش در آینده نزدیک معنا نخواهد 
داشت، و دگردیسی اجتناب ناپذیری را شاهد 
خواهیم بود. نقش فروشندگان و شبکه سازان در 
این صنعت از یک پل ارتباطی میان شرکت های 
بیمه و مردم به مشاورانی خبره تغییر خواهد 
خواسته های  و  نیازها  که  مشاورانی  کرد. 
مشتریان را درک می کنند و با توجه به امکانات 
راه حل هایی  بیمه گران،  زیرساخت های  و 
اختصاصی متناسب با آن نیازها ارائه می دهند.

بودن  پایین  عوامل  و  دلایل  شما  نظر  به     
ضریب نفوذ بیمه های زندگی در کشور نسبت 

به میانگین جهانی آن چیست؟
مردم  خرید  قدرت  کاهش  و  تورم  از  اگر 
جمعی  رسانه های  توجه  عدم  بگیریم،  فاکتور 
به فرهنگ سازی در این عرصه بزرگترین دلیل 
کم رونقی این حوزه است. درک نیاز به پوشش 
ریسک های زندگی و تبدیل آن به تقاضای قابل 

پاسخ، نیازمند یک عزم جدی است.
از  زندگی  بیمه های  انواع  عرضه  در  تنوع    
سوی شرکت های بیمه گر را در جلب توجه آحاد 

جامعه تا چه اندازه موثر می دانید؟
با نگاهی به گپ بزرگ میان تنوع محصولات 
بیمه ای در خارج از کشور و محصولات و خدمات 
می کنند،  ارائه  ایران  در  بیمه گر  شرکت های 
به نظر می رسد که جای کار در این زمینه بسیار 
زیاد است، هر چقدر تنوع محصولات و خدمات 
و تناسب آن ها با نیازهای جامعه بیشتر شود، 
قطعا مردم به این رویکرد، روی خوش نشان 

خواهند داد.
   شما به عنوان عضوی از شبکه فروش بیمه 
باران چگونه هموطنان خود را از ضرورت خرید 

بیمه های زندگی آگاه می کنید؟
اکنون ما مسیر طولانی و پرفراز و نشیبی را 
پشت سر گذاشته ایم و زیرساخت های زیادی 
دیجیتال  خدمات  ارائه  و  فروش  توسعه  برای 
فعالیت  با  هستیم  تلاش  در  کرده ایم.  فراهم 
مستمر در فضای آنلاین، از پتانسیل های این 
عرصه نهایت بهره را ببریم. به نظر من با تولید و 
انتشار هدف مند محتوا و تبلیغات صحیح و موثر 

می توان آگاه سازی را ایجاد کرد.
سایر  با  باران  بیمه  شرکت  تمایز  وجه    

شرکت های بیمه گر در چیست؟
بیمه باران دو نکته قابل توجه در ماهیت خود 
دارد: نخست شفافیت و روشنگری آن است و 
دوم بهره وری از نیروهای جوان و خلاق. ضمن 
بر داشتن  با در  باران،  بیمه  اینکه محصولات 
برای  هستند  تلاش  در  جدید،  ویژگی های 

نیازهای روز جامعه ایرانی موثر و مفید باشند.

طبق انتظار منطقه یک همچنان گران ترین محدوده 
پایتخت است و آنجا فروشنده ها به طور متوسط روی 
تومان دست  و 400 هزار  میلیون  متری 138  عدد 
گذاشتند. در منطقه 18 به عنوان ارزان ترین منطقه 
با عدد متری 32 میلیون و 400 هزار  بازار مسکن 
سروکار  شهر  میانگین  نصف  تقریبا  یعنی  تومان 
داریم و بررسی های پلتفرم ها ثابت می کند منطقه 12 
واقع در مرکز شهر درحدفاصل دی ماه پارسال تا الان 
رکورددار افزایش قیمت بین مناطق 22 گانه پایتخت 

بوده است.
متوسط قیمت مسکن در تهران؛ متری 68.4 میلیون

قیمت آپارتمان در تهران به طور میانگین به متری 
68 میلیون و 400 هزار تومان رسیده است. عددی 
که براساس جدید ترین آگهی های منتشر شده در 
پلتفرم های خرید و فروش مسکن به دست آمده و 
نشان می دهد خرید آپارتمان 100 متری در پایتخت 
به شکل میانگین شش میلیارد و 840 میلیون تومان 

هزینه دارد. 
قیمت مسکن در تهران درحال حاضر نسبت به 
آخرین داده های رسمی که به دی ماه پارسال تعلق 
دارد، به شکل متوسط متری 13 میلیون و 400 هزار 
تومان افزایش پیدا کرده است. آن موقع مرکز آمار 
آخرین داده های رسمی درباره تحولات بازار مسکن 
را دراختیار مردم و رسانه ها گذاشت و حالا می دانیم 
براساس آن چیزی که در پلتفرم های معروف وجود 
دارد، درمقایسه با دی ماه پارسال نزدیک 24 درصد 

به قیمت خانه های تهران اضافه شده است.
آن  براساس  متری   100 آپارتمان  قیمت  متوسط 
چیزی که مرکز آمار می گوید، شش ماه قبل پنج 
میلیارد و ۵00 میلیون تومان بوده و حالا کسی که 
است،  متری  نقلی ۵0  خانه  یک  دنبال  تهران  در 
باید به طور متوسط سه میلیارد و 420 میلیون تومان 
برای  آپارتمان 130 متری که  وسط بگذارد و خرید 
خانواده هایی با جمعیت بالا مناسب است، هشت 
میلیارد و 892 میلیون تومان آب می خورد. احتمالا 
تا حالا متوجه شدید که این عدد ها به متوسط ارقام 
پیشنهادی همه فروشنده ها تعلق دارد و طبیعتا در 
شمال و جنوب پایتخت با اعدادوارقام دیگری سروکار 

داریم.
مورد شگفت انگیز مناطق یک و سه

قیمت مسکن در دو منطقه تهران به شکل میانگین 
از مرز متری 100 میلیون تومان عبور کرده است. 
همانطور که احتمالا حدس می زنید، اولین منطقه، 
ارزش  که  بعدی  محدوده  اما  است،  یک  منطقه 
خانه های آن به بیش از متری 100 میلیون رسیده، 
منطقه سه محسوب می شود. متوسط قیمت مسکن 
در منطقه یک طبق برآوردی که از آگهی ها صورت 
تومان  هزار   400 و  میلیون   138 متری  به  گرفته، 
رسیده است. اگر سراغ ماشین حساب برویم، متوجه 
آپارتمان 100 متری در منطقه  می شویم که خرید 
یک 13 میلیارد و 840 میلیون تومان تمام می شود، 
ارقام  متوسط  عدد  این  می دانید،  که  همانطور  اما 
پیشنهادی در کل منطقه یک است و مثلا وقتی 
با عدد  سراغ محله خاصی مثل زعفرانیه می رویم 
یا  می شویم.  روبرو  تومان  میلیون   173.2 متری 
مثلا در محله ای مثل ازُگل که ارزش خانه ها کمتر 
است، با عدد متری 99 میلیون تومان طرف هستیم. 
به  درحالی  یک  منطقه  در  قیمت مسکن  متوسط 
138.4 میلیون رسیده که خود مرکز آمار می گوید 
دی ماه پارسال این عدد 111.8 میلیون تومان بوده و 
حالا باید رشد قیمت مسکن در گران ترین محدوده 

شهر را 24 درصد بدانیم؛ معادل کل شهر.
متوسط قیمت مسکن در منطقه سه نیز به متری 
114.8 میلیون تومان رسیده است. یعنی جایی که 
محله هایی مثل دروس و قلهک واقع شدند و الان 
خرید آپارتمان ۵0 متری در آن محدوده به بودجه ای 
معادل پنج میلیارد و 740 میلیون تومان نیاز دارد. 
به این ترتیب درمقایسه با دی ماه پارسال که میانگین 
قیمت مسکن در منطقه سه متری 90 میلیون و 200 
هزار تومان بوده، شاهد رشد تقریبا 27 درصدی ارقام 

پیشنهادی فروشنده ها هستیم.
متوسط قیمت مسکن در منطقه دو بعد از مناطق 
یک و سه بیشتر است و آنجا خرید هر متر آپارتمان 
مسکونی 98 میلیون و 700 هزار تومان هزینه دارد. 
میلیون  متری 86  قیمت  متوسط  با  منطقه شش 
تومان و منطقه پنج با متوسط قیمت متری 7۵.8 
و  دارند  را دراختیار  بعدی  رتبه های  تومان  میلیون 
و  پنج  مناطق یک، دو، سه،  بگوییم در  می توانیم 
از میانگین کل شهر  شش متوسط قیمت مسکن 

بیشتر است.
بیشترین و کمترین میزان افزایش قیمت مسکن

متوسط قیمت مسکن در منطقه 12 ظرف شش ماه 
گذشته بیشتر از هر نقطه دیگر تهران افزایش پیدا 
کرده است؛ 27.2 درصد. الان فروشنده ها در منطقه 
زوم  تومان  هزار  و 400  میلیون  متری 41  روی   12
کردند، ولی دی ماه پارسال این عدد طبق محاسبات 
مرکز آمار 32 میلیون و ۵00 هزار تومان بوده است. 
حالا با احتساب رشد تقریبا 9 میلیونی متوسط قیمت 
خرید   ،12 منطقه  در  مسکونی  آپارتمان  متر  هر 

آپارتمان 100 متری چهار میلیارد و 140 میلیون تومان 
هزینه دارد. منطقه 12 بخشی از مرکز شهر است و 
بازار تهران و خیابان انقلاب آنجا قرار دارند. بعد از 
منطقه 12، باید مناطق سه، یک و شش را رکوردداران 

افزایش قیمت مسکن در شش ماه قبلی بدانیم.
متوسط قیمت مسکن در منطقه سه با رشد تقریبا 
27 درصدی به متری 114.8 میلیون رسیده است. 
ارقام پیشنهادی فروشنده ها در منطقه یک با جهش 
24 درصدی به عدد خیره کننده متری 138.4 میلیون 
متری  عدد  از  منطقه شش  در  که  الان  و  رسیده 
86 میلیون تومان صحبت می کنیم، متوسط ارقام 
پیشنهادی فروشنده ها 23 درصد از دی ماه پارسال 
بیشتر است. آن طرف باید اشاره کنیم که ظرف شش 
ماه قبلی کمترین افزایش قیمت مسکن به ترتیب در 

مناطق 9، چهار و 10 به ثبت رسیده است.
متوسط قیمت مسکن در منطقه 9 فقط پنج درصد 
از دی ماه پارسال بیشتر است و از متری 41 میلیون 
و 700 هزار تومان به متری 44 میلیون تومان رسیده 
است. در منطقه چهار به جای عدد متری 62 میلیون 
و 700 هزار تومان در دی ماه پارسال الان با عدد متری 
67 میلیون تومان روبرو می شویم که شش درصد 
ارتقا پیدا کرده است و در منطقه 10 که متوسط ارقام 
پیشنهادی چیزی نزدیک 9 درصد بیشتر شده، به 

متری 43 میلیون و 400 هزار تومان رسیده است.
ارزان ترین مناطق بازار مسکن تهران

متوسط قیمت مسکن در منطقه 18 از سایز نقاط 
دیگر تهران کمتر است. منطقه 18 همانطور که در 
گزارش دی ماه مرکز آمار ارزان ترین نقطه بازار مسکن 

تهران بود، درحال حاضر هم این شرایط را حفظ کرده 
است.

متوسط قیمت مسکن در منطقه 18 از متری 27 
میلیون و 800 هزار تومان در دی ماه پارسال به متری 
32 میلیون و 400 هزار تومان رسیده است. با این 
اوصاف می توانیم بگوییم ارزش خانه در منطقه 18 
پایتخت،  مسکن   بازار  نقطه  ارزان ترین  به عنوان 
تقریبا نصف میانگین کل شهر است و خرید آپارتمان 
100 متری در آنجا چیزی نزدیک سه میلیارد و 240 
میلیون تومان پول لازم دارد. مثلا در شهرک ولیعصر 
که یکی از محله های منطقه 18 تهران است، آپارتمان 
100 متری را دقیقا سه میلیارد و 200 میلیون تومان 
آگهی کردند. واحدی که تقریبا نصف خانه های تهران 
ارزش دارد و در تعیین قیمت پیشنهادی فروشنده 
علاوه بر محدوده واحد، چیز هایی مثل عمر بنا 13 

ساله و نداشتن آسانسور هم تاثیرگذار بوده است.
متوسط قیمت مسکن در مناطق 17 و 20 تهران هم 
به ترتیب به متری 33 میلیون و 600 هزار تومان و 
متری 3۵ میلیون و 600 هزار تومان رسیده و باید این 
دو منطقه را بعد از منطقه 18، ارزان ترین نقاط بازار 

مسکن تهران حساب کنیم.
متوسط قیمت مسکن در منطقه 17 که محله هایی 
مثل فلاح را در خود جای داده، با رشد 13 درصدی 
نسبت به دی ماه پارسال به متری 33 میلیون و 600 
هزار تومان رسیده و در منطقه 20 که شامل شهرری 
می شود ارقام پیشنهادی فروشنده ها با احتساب رشد 
16 درصدی نسبت به دی ماه پارسال به متری 3۵ 

میلیون و 600 هزار تومان ارتقا پیدا کرده است.

باشگاه  بانکی  حساب  بودن  خالی  خطر  آژیر  اخیرا  که  حالی  در 
پرسپولیس بلند شده است، رئیس سازمان خصوصی سازی در نامه ای 
اعلام کرد که همه قراردادهای بازیکنان و همچنین واریزی های هوادار 

حامی این باشگاه باید شفاف شود. 
به گزارش ایسنا، پس از آنکه پای پرسپولیس به بورس باز شد، حدود 
3۵0 میلیارد تومان از محل فروش سهام این باشگاه به حساب این 
باشگاه واریز و قرار شد این مبلغ با نظارت و مجوز “کمیته مصارف”، 
سرمایه گذاری شود؛ در این راستا و بر اساس اخرین اطلاعات از 3۵0 
با مجوز کمیته مصارف، در  اولیه، 80 میلیارد تومان  میلیارد تومان 
همان ابتدا صرف پرداخت برخی بدهی های باشگاه پرسپولیس و برخی 
هزینه های جاری این باشگاه شد و در ادامه 270 میلیارد تومان در یکی 
بانک های کشور سپرده گذاری شد و باشگاه به پشتوانه این سپرده مبلغ 
143 میلیارد تومان وام گرفت. از طرف دیگر از بعد از سپرده گذاری تا به 
امروز باشگاه پرسپولیس معادل دو میلیون و 4۵0 هزار یورو )بخشی از 
این ارز به دلار بوده است( از بانک مذکور وام ارزی گرفته تا به بازیکنان 
و مربیان خارجی خود پرداختی داشته است. باشگاه پرسپولیس از 
محل سپرده 270 میلیارد تومانی خود در روزهای اخیر 40 میلیارد تومان 
برداشت کرده و با این پول مطابات بازیکنان و مربیان خود مربوط 
به فصل گذشته را تسویه کرده است و حالا فقط 230 میلیارد تومان 
در حساب باشگاه موجود است. از طرف دیگر باشگاه پرسپولیس از 

وام 143 میلیاردی خود، 10۵ میلیارد تومان به بانک بدهکار است و 
گفته می شود نتوانسته تعداد زیادی از اقساط خود را پرداخت کند و 
بابت وام های ارزی، درحال حاضر دو میلیون و 4۵0 هزار یورو به بانک 
بدهکار است. حالا بانک قرار است از محل سپرده باشگاه، اقساط معوق 
مربوط به وام ارزی و ریالی را تسویه کند که اگر این موضوع اتفاق بیفتد 
با یک حساب و کتاب ساده مشخص می شود که پرسپولیس از مجموع 
3۵0 میلیارد تومان پولی که از فروش سهام به هوادارانش کسب کرده 

بود، امروز موجودی قابل دسترسی در اختیار ندارد.
اولتیماتوم قربان زاده به باشگاه پرسپولیس

در این راستا، حسین قربان زاده، رییس سازمان خصوصی سازی 
در نامه ای به رضا درویش، مدیرعامل پرسپولیس با موضوع ارسال 
قراردادهای بازیکنان و کادر فنی و واریزی های هوادار حامی، اعلام کرد: 
یک نسخه از همه قراردادهای بازیکنان و کادر فنی تیم را تا روز یکشنبه 
)2۵ تیر 1402( به این سازمان ارسال کنید. در ادامه این نامه امده 
است: شنیده شده است که فردی به نام »محمد یوسفی« به عنوان یک 
هوادار حامی، مبالغی را به برخی از بازیکنان و کادر پرداخت کرده که 
لازم است لیست کاملی از این واریزی ها تهیه و ارسال کنید. هیچ گونه 
تراکنش و تبادل ریالی و ارزی نباید بدون ثبت حسابداری در واحد 
مالی انجام شود، در غیر این صورت تخلف محسوب می شود، همه 

درآمدها و هزینه ها باید قابل رهگیری در حساب باشگاه باشد.

تغییرات و نوسانات وضعیت قیمت خانه در 6 ماه اخیر 

نیمه تاریک مسکن
متوسط قیمت مسکن در تهران در سکوت شش ماهه منابع رسمی به متری 68 میلیون و 400 هزار تومان رسیده است. این عدد که طبق محاسبات 
پلتفرم های خریدوفروش مسکن از ارقام پیشنهادی فروشنده ها به دست آمده، درمقایسه با آخرین آمار های رسمی که به دی ماه پارسال تعلق دارد، 24 درصد 

بیشتر است و به زبان ساده نشان می دهد خرید آپارتمان 100 متری در تهران به طور میانگین شش میلیارد و 840 میلیون تومان آب می خورد. 

پوش هاماجرای پرداختی های هوادار حامی چیست؟ وضعیت قرمز حساب بانکی قرمز

عددی که 
براساس 

جدید ترین 
آگهی های 

منتشر شده 
در پلتفرم های 
خرید و فروش 

مسکن به دست 
آمده و نشان 

می دهد خرید 
آپارتمان 

100 متری در 
پایتخت به شکل 

میانگین شش 
میلیارد و ۸40 
میلیون تومان 

هزینه دارد

مدیر شعبه گیلان بیمه تعاون، گفت : حدود 30 شرکت بیمه در گیلان فعالیت 
دارند و بیمه تعاون با داشتن 140 نمایندگی در گیلان جزو 10 شرکت برتر بیمه ای 
استان است و افزایش شبکه فروش، سرویس دهی به موقع خدمات و ارائه خدمات و 

خسارت خوب به مشتریان را از عمده دلایل کسب این جایگاه اعلام کرد. 
به گزارش روابط عمومی بیمه تعاون به نقل از پایگاه خبری کاشف اسرار، بهمن بابا 
زاده بلوچی، در حاشیه برگزاری جشن دهمین سالروز تأسیس شرکت بیمه تعاون در 
رشت، طی گفتگویی، اظهار کرد : شرکت بیمه تعاون با هدف ورود بخش تعاونی به 
عرصه فعالیت بانک و بیمه و راهیابی به بازارهای پولی و مالی کشور و تحققّ سیاست 

های کلی اصل 44 از سال 1386 آغاز به کار کرده و شکل عملیاتی به خود گرفت.
مرکزی  بیمه  از  اصولی  موافقت  اخذ  از  پس  شرکت  این  کرد:  نشان  خاطر  وی 
جمهوری اسلامی ایران و وزارت تعاون، کار و رفاه امور اجتماعی و همچنین سازمان 
بورس و اوراق بهادار با انجام پذیره نویسی از طریق بازار بورس در ششم دی ماه 1391 

تحت شماره 433049 به ثبت رسید.
سهامی  )تعاونی  تعاون  بیمه  شرکت  شد:  متذکر  گیلان،  بیمه  بخش  فعال  این 
عام( بر اساس »قانون تأسیس مؤسسات بیمه غیر دولتی« و »قانون تأسیس بیمه 
تأیید شورای عالی بیمه و تصویب  ایران و بیمه گری« و  مرکزی جمهوری اسلامی 
پروانه   1392 ماه  تیر   20 در  ایران  اسلامی  جمهوری  مرکزی  بیمه  عمومی  مجمع 
کرد. اخذ  اشخاص  و  مسئولیت،  اموال،  بیمه  های  رشته  انواع  در  را  خود   فعالیت 
به گفته بابا زاده بلوچی، شرکت بیمه تعاون تلاش دارد با به کارگیری از مدیران و 
کارشناسان متخصّص و ممتاز صنعت بیمه و فراهم کردن بستر ارائه خدمات فنی، 
تخصّصی و تجربی و با در نظر گرفتن معیار های مشتری مداری، گام های استواری 

را در این صنعت برداشته و همواره با ارائه خدمات مطلوب خدمت گزار مردم عزیز 
باشد.

وی تأکید کرد: شرکت بیمه تعاون علاوه بر بیمه های رایج، توان ارائه مشاوره های 
لازم در راستای انواع پوشش های بیمه ای مورد نیاز بیمه گذاران محترم و به تبع آن 

طراحی و عرضه محصولات بیمه ای نوین را دارد.
مدیر شعبه گیلان بیمه تعاون با اشاره به آغاز فعالیت خودش در این سمت در 4 
سال پیش، ابراز کرد: تعداد تمایندگی های بیمه استان در سال 98، ۵ نمایندگی بود 

که خوش بختانه هم اکنون به 1۵0 تمایندگی رسیده است.
بابا زاده بلوچی، با اشاره به تأسیس بیمه تعاون در سال 92، اوج فعالیت این شرکت 
در گیلان را در سال 1398 اعلام کرد و افزود: در سال 1398 با استانداری گیلان، 
ادارات کل منابع طبیعی و آبخیز داری و میراث فرهنگی، صنایع دستی و گردشگری 

استان و بیمارستان گلسار رشت قراردهایی منعقد شد که هم چنان پایدار است.
وی با اعلام افزایش هر روزه شبکه فروش بیمه تعاون در گیلان، تصریح کرد : هم 
اکنون 70 نماینده جنرال و حدود 70 نماینده و مشاور فروش بیمه زندگی در گیلان 
فعالیت دارند و بیمه تعاون جزو محدود شرکت های بیمه ای است که دو شعبه در 

شرق و غرب استان دارد.
این فعال بخش بیمه گیلان با اعلام وجود یک واحد تخصصی بیمه زندگی در استان 
به عنوان وجه متمایز با دیگر شرکت های بیمه ای، متذکر شد: هر جوانی 20 سال 
در صنعت بیمه فعالیت داشته باشد و به هر دلیلی دارای توانایی مالی نباشد، بیمه 

تعاون صفر تا 100 هزینه های مالی اش می پردازد تا شغل ثابت داشته باشد.
بابا زاده بلوچی در پایان مدعی شد: شرکت بیمه تعاون در چند سال آینده، انتخاب 

اول بیمه گزاران خواهد شد و به جای تمرکز، تنوع خدمات دارد و هر جوانی که تمایل 
دارد در صنعت بیمه ای کشور بدرخشد، بیمه تعاون بهترین جایگاه برای رشد است.

بیمه تعاون در چند سال آینده انتخاب اول بیمه گزاران خواهد شد


