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بیمه نامه جامع سپهر سرمد، سه 
بیمه نامه در یک قالب

و  وظایف  باشید،  ساختمان  مدیر  وقتی 
بروز  زمان  در  مختلفی  قانونی  مسئولیت های 
اتفاقات و حوادث احتمالی دارید. پس نیاز به 
در  امنی  تا حاشیه  دارید  بیمه نامه جامع  یک 
قبال خطراتی مثل آتش سوزی، اشخاص ثالث، 
نظافتچی، تعمیرکاران و حتی استفاده کنندگان از 
آسانسور داشته باشید، بیمه سرمد با بیمه نامه 

جامع "سپهر سرمد" فکر همه چیز رو کرده.
و  وظایف  باشید،  ساختمان  مدیر  وقتی 
بروز  زمان  در  مختلفی  قانونی  مسئولیت های 
اتفاقات و حوادث احتمالی دارید. پس نیاز به 
در  امنی  تا حاشیه  دارید  بیمه نامه جامع  یک 
قبال خطراتی مثل آتش سوزی، اشخاص ثالث، 
نظافتچی، تعمیرکاران و حتی استفاده کنندگان از 
آسانسور داشته باشید، بیمه سرمد با بیمه نامه 

جامع "سپهر سرمد" فکر همه چیز رو کرده.
ویژه  به طور  بیمه نامه جامع "سپهر سرمد" 
مسکونی  منازل  برای  بیمه نامه   ۳ ترکیب  از 
بدون  و  بازدید  به  نیاز  بدون  که  طراحی شده 
محدودیت در سرمایه اعلامی،  در حالت پایه 
شامل خسارت های ناشی از آتش سوزی، صاعقه 
و  مشاعات  اثاثیه،  ساختمان،  برای  انفجار  و 
تاسیسات هست که همراه با پوشش خطرات 
زلزله،  آب،  طغیان  سیل،  قبیل  از  اضافی 
آتش فشان، طوفان، گردباد و تندباد قابل ارائه 
است، این بیمه نامه همچنین مسئولیت مدنی 
مدیر و هیأت مدیره ساختمان در قبال ساکنین 
و اشخاص ثالث که در ساختمان حضور دارند 
باغبان،  تعمیرکار،  نظافتچی،  نگهبان،  شامل 
 ... و  خدماتی  کارگران  سرایدار،  سرویس کار، 
و  دارندگان  برای  مالی  مسئولیت  کنار  در  را 
استفاده کنند گان از آسانسور شامل هزینه های 
و  فوت  غرامت  و  مالی حوادث  تعهد  پزشکی، 
نقص عضو تا سقف تعهدات مندرج در بیمه نامه 

را شامل می شود.
این بیمه نامه به شما کمک می کند تا در برابر 
عواقب ناشی از حوادث محافظت شوید و آرامش 
خاطر داشته باشید. برای کسب اطلاعات بیشتر 
و استفاده از "بیمه نامه جامع سپهر سرمد" از 
طریق کلیه شعب و نمایندگی های بیمه سرمد 
در سراسر کشور و یا تماس با شماره سراسری 
جامع  بیمه نامه  مزایای  از  و  کنید  اقدام   1516

سپهر سرمد بهره مند شوید.

 كارگاه بازی آموزشی
»اتاق فرار هوش سیاه« در بیمه دی 

برگزار شد

كارگاه بازی آموزشی "اتاق فرار هوش سیاه" با 
حضور 28 نفر از همکاران بیمه دی برگزار شد.

به گزارش روابط عمومی و امور بین الملل بیمه 
و  یادگیری  مدیریت  همت  به  دوره  این  دی، 
توسعه استعداد برگزار شد و طی آن همکاران 
شرکت کننده به تقویت مهارت های حل مسئله، 

تفکر انتقادی و کار گروهی پرداختند.
در دنیای پیچیده و رقابتی امروز؛ »یادگیری 
مبتنی بر بازی« به عنوان یک روش نوین در 
فردی،  توسعه  و  یادگیری  تجربه های  طراحی 
و  حرفه ای  محیط های  در  فزاینده ای  به طور 
آموزشی برای بزرگسالان مورد توجه قرار گرفته 
عناصر  کارگیری  به  با  که  مفهوم  این  است. 
انگیزه  و  مشارکت  افزایش  باعث  بازی سازی 
ابزاری  تسهیل می کند؛  را  یادگیری  و  می شود 
ارتقاء  و  یادگیری  فرآیندهای  بهبود  برای  مؤثر 
کیفیت کار به شمار می آید. این نوع آموزش، نه 
تنها باعث افزایش تعامل و مشارکت در یادگیری 
می شود بلکه می تواند مهارت های حل مسئله، 

تفکر انتقادی و کار گروهی را تقویت کند.
صورت  به  سیاه  هوش  فرار  اتاق  بازی 
اختصاصی برای تقویت مهارت های تفکر خلاق 
بازی  این  است.  شده  طراحی  مسئله  حل  و 
خلاقیت و هوش شرکت کنندگان را به چالش 
می کشد و ایشان را درگیر پرونده های جنایی 
معماهای  حل  به  نیاز  که  کند  می  پیچید ای 
بازی، شرکت کنندگان  این  در  دارند.  نوآورانه 
باید از تکنیک های تفکر خلاق به طور مناسب 
استفاده نموده و بتوانند با استفاده از همکاری، 
شنود موثر، مدیریت ابهام، انتخاب و تطبیق 
استراتژی، حل تعارض، مدیریت بحران و ایده 

پردازی گروهی به حل معماها بپردازند.
گفتنی است این بازی طی دو ماه گذشته، 5۰ 
دفعه در شرکت های مختلف اجرا شده است و 
طبق گزارش رسیده از برگزار کننده این رویداد، 
فقط گروه های بیمه دی توانستند در مدت زمان 

کمتر از دو ساعت معماها را حل کنند.
همچنین با توجه به استقبال همکاران بیمه 
دی از این کارگاه آموزشی، مدیریت یادگیری و 
اقدام به برگزاری مجدد دوره  توسعه استعداد 

برای سایر همکاران داوطلب نموده است.

گام های موثر بیمه سینا برای توسعه 
بیمه های اموال

بیمه  غیرزندگی  بیمه های  فنی  معاونت 
سینا با تمرکز بر ارتقاء سطح خدمات، توسعه 
محصولات و بهبود تجربه مشتریان، اقدامات 
مؤثری را در حوزه های مختلف به اجرا گذاشته 

است.
به گزارش روابط عمومی بیمه سینا؛ معاونت 
تمرکز  با  بیمه سینا  غیرزندگی  بیمه های  فنی 
محصولات  توسعه  خدمات،  سطح  ارتقاء  بر 
را  اقدامات مؤثری  تجربه مشتریان،  بهبود  و 
است.  گذاشته  اجرا  به  در حوزه های مختلف 
فنی  معاونت  سرپرست  آقابراری،  عباس 
به  کوتاه  گفتگویی  در  غیرزندگی،  بیمه های 

تشریح این برنامه ها پرداخت.
شرکت  برنامه  خصوص  در  آقابراری  عباس 
پیرامون اصلاح ترکیب پرتفوی گفت: با بررسی 
پرتفوهای  شناسایی  و  موجود  پرتفوی  دقیق 
اصلاح  جهت  در  مؤثری  گام های  زیان ده، 
ترکیب پرتفوی بیمه سینا برداشته شده که این 
اقدامات با هدف افزایش سودآوری و کاهش 
ریسک عملیاتی انجام شده و نتایج مثبتی به 

همراه داشته است.
مناسب  ترکیب  به  رسیدن  برای  افزود:  وی 
پرتفوی، تمرکز شرکت بر تقویت خرده فروشی 
بوده است که در این راستا با برگزاری دوره های 
شبکه  از  نیاز  مورد  پشتیبانی های  و  آموزشی 
مهم  این  انجام  برای  موثری  گامهای  فروش 

برداشته شده است.
آقابراری در خصوص حمایت از شبکه فروش 
شبکه  محوریت  با  خرده فروشی  تقویت  و 
جشنواره های  جاری  سال  در  گفت:  فروش 
آتش  “مسئولیت،  حوزه های  در  متعددی 
مناسبت  به  و  شد  برگزار  اتومبیل”  و  سوزی 
بیست ویک سالگی بیمه سینا نیز جشنواره ای 
با شرایط ویژه در حال برگزاری است که مورد 
فرصت  و  گرفته  قرار  فروش  شبکه  استقبال 
محسوب  فروشی  خرده  تقویت  برای  خوبی 
می شود. برگزاری این گونه جشنواره ها موجب 
شده تا تعداد نمایندگان فعال در شبکه فروش 

افزایش قابل توجهی داشته باشند.
تجربه  بهبود  راستای  در  داد:  ادامه  وی 
و  بهتر  خدمات  ارائه  هدف  با  و  مشتریان 
مراکز  تعداد  شدگان،  بیمه  خاطر  آرامش 
درمانی طرف قرارداد شرکت در سراسر کشور 

افزایش یافته است.
افزایش  بر  علاوه  همچنین  افزود:  آقابراری 
سامانه  از  برداری  بهره  درمانی،  مراکز  تعداد 
به  منحصر  قابلیت های  که  نوین »سیناپس« 
فردی داشته و مختص شرکت بیمه سینا در 
شده  موجب  است،  درمانی  های  بیمه  حوزه 
تا دقت و سرعت در رسیدگی به پرونده های 
ارتباطی  با  و  یافته  افزایش  درمان  خسارت 
که سیناپس با سامانه سپاس و سامانه های 
تامین اجتماعی برقرار می کند، امکان ارزیابی 
فراهم  پرونده های خسارت درمان  الکترونیکی 
شده است؛ همچنین این سامانه با حذف نسخ 
فیزیکی، امکان ارتباط سریع تر، ارائه خدمات 
به روز و پیگیری دقیق تر خسارتهای درمانی را 

برای بیمه شدگان فراهم می نماید.
سرپرست معاونت فنی بیمه های غیرزندگی 
طراحی  زمینه  در  سینا  بیمه  شرکت  افزود: 
طرح  چند  مجوز  بیمه ای،  جدید  محصولات 
بازار  با  مرتبط  ریسک های  زمینه  در  بیمه ای 
سرمایه و بیمه های سایبری را از بیمه مرکزی 
آغاز  آنها  فروش  زودی  به  که  نموده  اخذ 

می شود.

همواره  ایران،  غذایی  مواد  و  خوراکی  صنعت 
بوده  کلان  اقتصادی  و  سیاسی  تغییرات  دستخوش 
عنوان  به  صافولا  شرکت  اقدام،  تازه ترین  در  است. 
سرمایه گذار بسیاری از شرکت های تولیدکننده روغن، 

از ایران خارج شده است.
یک  میلادی،  دهه ۹۰  در  نیوز،  تجارت  گزارش  به 
شرکت مشترک بین صافولا عربستان و بهشهر ایران 
که یک شرکت  بهشهر  تاسیس شد. شرکت صافولا 
تولید روغن خوراکی نقش  در  بود،  ایرانی-عربستانی 
بسزایی داشت. شرکت هایی مانند لادن، بهار و نسترن 
وابسته به این گروه بودند. حال با توجه به خروج این 
سرمایه گذار از ایران، آینده شرکت های روغن وابسته به 

آن مشخص نیست.
همچنین نامه ای رونوشت به ریاست اداره نظارت بر 
ناشران گروه شیمیایی و غذایی به تاریخ 12 دی ماه سال 
جاری منتشر شد که نشانگر افزایش 15 درصدی قیمت 
انواع روغن خوراکی مصرف خانوار و افزایش 21 درصدی 

بهای انواع روغن صنف و صنعت بود.
با توجه به گران شدن قیمت روغن پس از خروج 
صافولا از ایران، باید دید آینده شرکت صافولا بهشهر 
چه می شود و خروج شرکت صافولا از ایران، تا چه حد 

بر بازار روغن در ایران اثرگذار است؟
پیشینه شرکت صافولا

شرکت صافولا، یکی از شرکت های صنعتی عربستان 
شرکت  این  شد.  تأسیس   1۹7۹ سال  در  سعودی، 
و  خرده فروشی  غذایی،  صنایع  حوزه های  در  تاکنون 

سرمایه گذاری های متنوع فعالیت دارد.
تولید روغن های  بر  ابتدا  فعالیت اصلی صافولا در 
با گذشت  بود.  متمرکز  گیاهی  و چربی های  خوراکی 
زمان، این شرکت فعالیت های خود را گسترش داد و به 
یکی از بزرگ ترین تولیدکنندگان مواد غذایی در منطقه 
بازار  از  نیز سهم بزرگی  ایران  تبدیل شد. صافولا در 
روغن های خوراکی داشت و برندهایی مانند »لادن«، 
»لادن طلایی«، »بهار« و »نسترن« را از طریق شرکت 
»صافولا بهشهر« عرضه می کرد. این شرکت حتی پس 
از دی ماه 1۳۹4 و تنش های دیپلماتیک میان ایران و 

عربستان سعودی به فعالیت خود ادامه داد.
در نیمه دوم دهه 1۳۹۰ و با افزایش تنش های سیاسی 
محصولات  تحریم  خواستار  برخی  کشور،  دو  میان 
در  همچنان  صافولا  این،  وجود  با  شدند.  عربستان 
بازار ایران فعال بود تا اینکه در سال 2۰24 تصمیم به 
فروش تمام دارایی های خود به ارزش 7۰5 میلیون ریال 

سعودی، معادل 188 میلیون دلار گرفت.
گفته می شود این اقدام در راستای استراتژی خروج 
از بازارهای غیراصلی و تمرکز بر بازارهای با پتانسیل 
بالا صورت گرفته است. یعنی خروج صافولا از ایران در 
ادامه خروج این شرکت از مراکش و عراق در سال 2۰2۳ 
و در ادامه استراتژی مستمر محتاطانه این شرکت برای 
خروج از بازارهای غیراصلی انجام شد. اما باید دید علت 

دقیق خروج این شرکت از ایران چیست.
چه کسی جانشین صافولا می شود؟

آن طور که روزنامه صمت مدعی شده، گروه مدلل، 
مالک برند غنچه، شرکت صافولا بهشهر را به ارزش 2۰۰ 

میلیون دلار خریداری کرده است.
تیمور  داده،  گزارش  ایلنا  چنان که  دیگر،  سوی  از 
صنایع  صنفی  انجمن  مدیره  هیات  عضو  محمدی، 
روغن نباتی ایران، در مورد جانشین این شرکت گفت: 
میزان سرمایه گذاری این شرکت فعال در حوزه تولید 
مذاکره  حال  در  و  بوده  درصد   7۹.۹ خوراکی  روغن 
با یک شرکت ایرانی تولیدکننده روغن است تا سهام 
واگذار شود. با توجه به این اظهارات، مشخص نیست 
دقیقاً سهام این شرکت به چه کسی واگذار شده اما 
گمانه زنی ها دربارع خرید سهام این شرکت از سوی 

گروه مدلل داغ است.

بازگشت ترامپ؛ دلیل خروج صافولا از ایران
در مورد خروج صافولا از ایران، علی شریعتی، عضو 
اتاق بازرگانی ایران، در گفت وگو با تجارت نیوز توضیح 
داد: واقعیت این است که دلیل خروج صافولا از ایران 
به طور رسمی اعلام نشده، اما تنها دلیل قابل حدس 
این است که با توجه به قطعی  شدن بازگشت دونالد 
ترامپ به کاخ سفید، ممکن است عربستان تصمیم 
داشته باشد سطح روابط خود با ایران را کاهش دهد. 

چراکه به نظر نمی رسد دلیل دیگری در میان باشد.
شرکت های  وضعیت  سال ها،  این  در  او،  گفته  به 
تولیدکننده روغن با توجه به ارزهای ترجیحی و حمایتی 
که از دولت دریافت می کردند، بسیار مطلوب بود. به 
بازاری که شرکت  صافولا  به سهم  توجه  با  خصوص 
داشت، وضعیت بسیار خوبی داشت و جزو رهبران 

بازار بود.
بنابراین، این احتمال که شرکت به دلیل پایین بودن 
نادرست  قطعاً  باشد،  شده  خارج  ایران  از  سودآوری 
است. او ادامه داد: بر اساس تحلیل ها و استفاده از 
منطق، این تصمیم نمی تواند به خاطر مدل کسب وکار 
یا کاهش سود باشد. از نظر تکنیکال، اکنون شرکت های 
روغن وضعیت مطلوبی دارند. حتی با وجود نوسانات 
سودآور  همه  نهایت  در  اولیه،  مواد  قیمت  جهانی 

بوده اند.
شریعتی خاطرنشان کرد: نکته مهم دیگر این است 
که سایر شرکت های فعال در این حوزه از بازار خارج 
نشده اند. حتی شرکت هایی که مستقیماً در صنعت 
روغن فعالیت نمی کردند، مانند گروه صنعتی گلرنگ 
یا میهن، طی سال های اخیر سرمایه گذاری های زیادی 
در شرکت های تولیدکننده روغن مانند طبیعت و اویلا 
انجام داده اند. این موضوع نشان می دهد صنعت روغن 
دلیل  به  نمی تواند  این شرکت  و خروج  است  جذاب 

کاهش سود این صنعت باشد.
سایر  با  شرکت  این  اصلی  تفاوت  افزود:  وی 
شرکت های تولیدکننده روغن این است که سرمایه گذار 
شرکت ها  بقیه  که  حالی  در  است،  داشته  خارجی 
دولتی، خصوصی یا خصولتی هستند. بنابراین، به نظر 
می رسد که خروج این شرکت به دلیل خارجی بودن 

سرمایه گذار است. حالا چرا سرمایه گذار خارجی باید 
از بازار خارج شود؟ یکی از احتمالات می تواند بازگشت 
ترامپ و مسائل سیاسی باشد. این تحلیل ها گمانه زنی 

است.
چرا تاکنون جایگزین صافولا مشخص نشده است؟

شریعتی در مورد جایگزین صافولا تشریح کرد: باید 
بررسی شود چه کسی قرار است جایگزین آن شود. 
نکته مهم این است که تغییرات در چنین شرکت هایی 
باید حتماً افشا شود. صافولا بهشهر یک شرکت بورسی 
است و باید در سامانه کدال اطلاع رسانی شود که چه 
کسی سهم صافولا را خریده و چه کسی جایگزین شده 
پیگیری  از بورس  باید  این مساله ای است که  است. 
شود. عضو اتاق ایران در مورد تاثیر خروج صافولا بر 
بازار روغن گفت: خروج این شرکت تأثیر خاصی بر 
بازار ندارد. کسی که این حجم از سرمایه را از صافولا 
خریداری کرده، حتماً با برنامه کار می کند و قصد ندارد 
فعالیت شرکت را متوقف کند. در گذشته، در جریان 
برخی واگذاری ها، شرکت ها را نیمه ورشکسته می کردند 

و با دریافت وام از دولت، خرید انجام می دادند.
او ادامه داد: خیلی از شرکت های صنایع غذایی به 
این بهانه در سال های گذشته جابه جا شد و برخی افراد 
رانت خوار در صنایع ماکارونی و کنسرو این ترفند را اجرا 
کردند. سرمایه گذار جدید قطعا کسی است که بازار 
را می شناسد و نمی خواهد فعالیت شرکت را تعطیل 
کند؛ چرا که شرکتی را خریداری کرده که رهبر بازار 
روغن است. به گفته او، کسی که چنین حجم بزرگی 
از سرمایه را وارد کرده، حتماً از فعالان بزرگ صنعت 
ندارد. منطق  را  تعطیلی شرکت  و قصد  بوده  غذایی 
ماجرا این است که فردی که جایگزین رهبر بازار روغن 
شده، بازار را بشناسد و توان اداره این شرکت بزرگ 
را داشته باشد. البته اینجا کشور بی منطقی است و 

مشخص نیست چه اتفاقی می افتد.
تلخ ترین قسمت ماجرا؛ کاهش سرمایه گذاری خارجی

این ماجرا،  تلخ ترین قسمت  شریعتی توضیح داد: 
جدا از مسائل داخلی صنعت روغن، موضوع کاهش 
شاخص های  از  یکی  است.  خارجی  سرمایه گذاری 
خارجی  سرمایه گذاری  کشورها،  اقتصادی  ارزیابی 

مستقیم یا همان FDI است. هرچقدر این عدد بالاتر 
باشد، نشان دهنده ثبات، بهبود فضای کسب وکار و 

نبود قوانین مزاحم است.
ایران نرخ تشکیل  او در ادامه گفت: متاسفانه در 
وارد  را  و مردم سرمایه های خود  سرمایه منفی شده 
فعالیت تولیدی نمی کنند و بیشتر به سمت سفته بازی 
یا سرمایه گذاری در ملک در کشورهای دیگر مانند دبی، 

ترکیه یا عربستان می روند.
گذشته،  سال  کرد:  تصریح  اقتصادی  فعال  این 
ایران،  در  خارجی  سرمایه گذاران  بزرگ ترین 
افغانستانی ها بودند که برای دریافت اقامت سرمایه 
وارد کردند. این مساله نشان دهنده وضعیت نامطلوب 
اقتصادی کشور است. حجت عبدالملکی سال گذشته 
آزاد سخن  به مناطق  میلیون دلاری  از ورود سرمایه 
به میان آورد. اکنون باید از او پرسید که این سرمایه 
کجاست؟ اکنون نه تنها سرمایه وارد نشده بلکه کشور 

با مشکل خروج سرمایه روبه روست.
خوبی  نشانه  موضوع  این  داد:  توضیح  شریعتی 
نیست. زمانی در سال ۹4 و ۹5، یعنی دوره برجام، 
رنو قصد داشت در ایران سرمایه گذاری کند. آن زمان 
ایران  و  داشتند  مناقشه  ایران  به  ورود  برای  کشورها 
تصمیم می گرفت که با کدام سرمایه گذار قرارداد ببندد. 
اما رنو اکنون با ترکیه قرار داد بسته است؛ قراردادی که 
عیناً قرار بود با ایران بسته شود اما به دلیل تحریم ها این 

فرصت از دست رفت.  
عضو اتاق بازرگانی خاطرنشان کرد: برخی از مسئولان 
در آن زمان تحریم ها را کاغذپاره می دانستند و وقوع 
زمستان سخت در اروپا را هشدار می دادند. اما حالا 
ترامپ  از طرف دیگر،  و  آلمان منفی  برق در  هزینه 

رئیس جمهوری آمریکا شده است.
او در نهایت گفت: در چنین شرایطی، سرمایه گذاران 
از  برخی  که  حالی  در  شده اند،  خارج  ایران  بازار  از 
مسئولان این مشکلات را انکار می کنند. وقتی فردی 
مشکل  می گویند  می کند،  اعتراض  وضعیت  این  به 
از تحریم داخلی است. این تحریم داخلی کجاست؟ 
صافولا به دلیل کدام تحریم داخلی از ایران خارج شده 

است؟

قیمت مسکن طی سال های اخیر سر به فلک کشیده و خانه را از توان 
خرید بسیاری از اقشار جامعه خارج کرده است. به این ترتیب، اقشار 
کم برخوردار تحت پوشش بهزیستی و کمیته امداد که نیازمند حمایت 
ویژه  از سوی دولت هستند، سال به سال بیشتر از رویای خانه دار شدن 

دور می  شوند.
به گزارش تجارت نیوز، بازار مسکن در شرایط بحرانی قرار گرفته و هر 
با وضعیت وخیم تری دست و پنجه نرم می کند. قیمت مسکن  سال 
درحالی سر به فلک کشیده که میزان معاملات نیز به شدت کاهش یافته 
است. همین موضوع منجر به پدیده رکود تورمی در بازار مسکن شده 
است. به این ترتیب حتی اقشار متوس جامعه هم توان خرید خانه را از 
دست داده اند؛ با این وصف، اقشار تحت پوشش کمیته امداد و بهزیستی 
که باید از حمایت ویژه ای برخوردار شوند، چند سال طول می کشد که با 

مستمری خود خانه بخرند؟
خرید یک متر خانه بیش از 7.5 سال طول می کشد!

طبق بررسی های انجام شده، میزان مستمری مددجویان تحت پوشش 
سازمان بهزیستی در سال جاری برای یک نفر با رقم ۹۹۳ هزار و 72۰ 
تومان اعلام شده است. همچنین برای مددجویان تحت پوشش کمیته 

امداد نیز یک میلیون تومان واریز می شود. حال با در نظر گرفتن مبلغ 
یک میلیون تومان، این قشر پس از چند سال توانایی خانه دار شدن را 

خواهد داشت؟
قیمت هر متر مسکن در شهر تهران، طبق آخرین آمار اعلام شده از 
سوی بانک مرکزی، حدود 88 میلیون و 5۰۰ هزار تومان است )مرداد 
14۰۳( این بدان معناست که قیمت هر متر مسکن 88.5 برابر میزان 
مستمری این قشر است. بنابراین با در نظر گرفتن تورم صفر و با فرض 
پس انداز کامل مستمری، مدجویان تحت پوشش این دو نهاد می توانند 

پس از هفت سال و چهار ماه، یک متر خانه بخرند.
با سقف دریافت مستمری کمیته امداد 14۰ سال و 4 ماه خرید خانه 

طول می کشد
با این همه، براساس بررسی  های تجارت نیوز یک خانواده دو نفره تحت 
پوشش کمیته امداد، با میزان مستمری یک میلیون و 42۰ هزار تومان، 
می توانند پس از پنج سال و دو ماه یک متر خانه و پس از ۳11 سال و 6 ماه 
یک خانه 6۰ متری بخرند. همچنین یک خانواده سه نفره تحت پوشش 
این نهاد نیز با میزان مستمری دو میلیون تومانی، با گذشت سه سال و 
هفت ماه یک متر خانه و پس از سپری شدن 221 سال و دو ماه و 15 

روز نیز یک خانه 6۰ متری را خریداری کنند. یک خانوار چهار نفره تحت 
پوشش کمیته امداد اما، با مستمری دو میلیون و 55۰ هزار تومانی خود، 
می توانند پس از دو سال و ۹ ماه یک متر خانه و پس از سپری شدن 17۳ 
سال و پنج ماه 6۰ متر خانه بخرند. همچنین با سقف دریافتی مستمری 
از کمیته امداد، یعنی مبلغ سه میلیون و 15۰ هزار تومان برای یک خانواده 
پنج نفره، مدت زمان خرید یک متر خانه دو سال و سه ماه است و خرید 
یک خانه 6۰ متری برای این خانواده 14۰ سال و چهار ماه طول می کشد.

محرومیت حق خرید مسکن در سراسر کشور یکسان است
انجام  امداد  با محاسبه دریافتی کمیته  این زمان خرید  گفتنی ست 
شده و میزان مستمری دریافتی از سازمان بهزیستی نیز حتی از کمیته 
امداد کمتر است. این بدان معناست که مدت زمان خانه دار شدن برای 
معلولان بیشتر طول خواهد کشید. به عبارتی این دو قشر هرگز نمی توانند 

با مستمری دریافتی خود خانه بخرند. 
حقیقت تلخ اینکه درست است قیمت مسکن در تهران بیشتر از سایر 
شهرها است و میزان برابری و سبد خرید همه یکسان نیست| با این حال 
تمامی اقشار کم برخوردار و معلولِ تحت پوشش نهادهای حمایتی به 

صورت برابر در سراسر کشور از حق داشتن مسکن محروم شده اند!

دلیل خروج صافولا از ایران مشخص شد

وغن تحت سلطه شرکت سعودی قیمت ر
گروه اقتصاد - شرکت عربستانی صافولا که بخش بزرگی از بازار روغن ایران را در دست داشت، از ایران خارج شد. در مورد خروج صافولا از ایران، علی 
شریعتی، عضو اتاق بازرگانی ایران، عنوان کرد: تنها دلیل قابل حدس این است که با توجه به بازگشت دونالد ترامپ، رئیس جمهوری منتخب آمریکا، ممکن 

است عربستان تصمیم داشته باشد سطح روابط خود با ایران را کاهش دهد.

 دوره انتظار خرید خانه برای افراد تحت پوشش کمیته امداد به ۴.۵ قرن رسید!عجیب اما واقعی

نامه ای رونوشت 
به ریاست اداره 

نظارت بر ناشران 
گروه شیمیایی و 
غذایی به تاریخ 
12 دی ماه سال 

جاری منتشر 
شد که نشانگر 

افزایش 15 
درصدی قیمت 

انواع روغن 
خوراکی مصرف 
خانوار و افزایش 

21 درصدی بهای 
انواع روغن صنف 

و صنعت بود

 به گزارش روابط عمومی بیمه آسیا، این شرکت در راستای اجرای هدفمند و دقیق برنامه 
های هیات مدیره و مدیرعامل  و  با تکیه بر سرمایه انسانی کارآمد و متخصص، توانسته 
است با شاخص های ارزنده ای در افزایش درآمد، بهبود ترکیب پرتفوی، توسعه بیمه های 
زندگی و افزایش سرعت وکیفیت ارائه خدمات بیمه ای به مردم، عملکرد مطلوبی در نه 

ماهه امسال به ثبت برساند.
 افزایش 65 درصدی پرتفوی

بیمه آسیا در نه ماهه امسال با تلاش ارزنده کارکنان و شبکه فروش توانمند و با ارائه 
خدمات بیمه ای با کیفیت، توانست با رشد 65 درصدی، بیش از ۳۳.5 همت فروش 
را به ثبت برساند. این در حالی است که کل پرتفوی بیمه آسیا در سال 14۰2 بالغ بر 2۹ 

همت بوده است. 
همچنین بر اساس آخرین گزارش های آماری، بیمه آسیا در این بازه زمانی، در میان 
شرکت های بیمه خصوصی از لحاظ تولید، در جایگاه نخست قرار گرفته است و از لحاظ 

پرداخت خسارت، در رتبه دوم قرار دارد.
افزایش سرعت و کیفیت خدمات بیمه ای به مردم

بیمه آسیا در این مدت توانسته است سرعت در بررسی و پرداخت خسارت ها به 
زیاندیدگان و کیفیت ارائه خدمات را با وجود ریسک سنجی و کنترل های مناسب و 
کاهش نسبت خسارت، افزایش دهد. این شرکت در نه ماهه امسال با 41 درصد رشد 
خسارت، بیش از 167 هزار میلیارد ریال خسارت پرداخت کرده و در همان حال، نسبت 
خسارت خود را با 8.6 واحد کاهش نسبت به سال گذشته، به 4۹.۹ درصد رسانده است. 
بیمه های آتش سوزی، عمر و پس انداز و درمان بیشترین تاثیر را در کاهش نسبت 

خسارت این شرکت داشته اند.

افزایش سهم بیمه های زندگی )اشخاص و مسئولیت(
سهم بیمه های اشخاص و مسئولیت از پرتفوی بیمه آسیا با رشد 117 درصدی، از ۳4.8 
درصد در نه ماه اول سال 14۰2 به 45.8 درصد در مدت مشابه سال جاری افزایش پیدا 
کرده است. بیشترین رشد تولید در این نه ماهه مربوط به بیمه های عمر و پس انداز 
با مبلغ ۳۳.4 هزار میلیارد ریال و با رشد ۳47 درصد است که عملا 1۰ درصد از پرتفوی 
شرکت را به خود اختصاص داده است. طراحی و ارائه بیمه نامه های جدید مستمری 
رایان، آرسا  و مهرآسیا و تلاش ارزنده کارکنان و شبکه فروش در این زمینه، بر فروش 
بیمه های زندگی بیمه آسیا و تحقق راهبرد این شرکت جهت توسعه این بیمه ها، تاثیر 

قابل توجهی داشته است.
کاهش سهم بیمه های شخص ثالث اتومبیل

از سوی دیگر در راستای بهبود ترکیب پرتفوی، سهم بیمه شخص ثالث اتومبیل در نه 
ماهه امسال، از حدود 4۰ درصد در نه ماهه سال قبل، به ۳2.4 درصد در سال جاری 
کاهش پیدا کرده است. به طور کلی، سهم ۳2.4 درصدی بیمه های شخص ثالث و 12.2 
درصدی بیمه های بدنه اتومبیل از کل پرتفوی بیمه آسیا، نشان می دهد این شرکت بزرگ 
بیمه ای به عنوان شرکتی شاخص در راستای توسعه خدمات در سطح کشور، بار سنگین 

خدمات بیمه ای به مردم در بخش خودرو را به خود اختصاص داده است.
بهبود قابل ملاحظه ترکیب پرتفوی

آمار عملکرد نه ماهه بیمه آسیا نشان می دهد، ترکیب پرتفوی این شرکت به طور 
چشمیگری به سمت رشته های خرد، سودآور و کم ریسک درحال تغییر است. بیشترین 
رشد فروش در رشته های بیمه عمر و پس انداز )۳47 درصد( بیمه درمان )1۰6.5درصد(، 
بیمه بدنه اتومبیل )45 درصد(، بیمه آتش سوزی )42.6 درصد( بیمه های عمر و حوادث 

) 41.7 درصد( بیمه های مسئولیت )۳5.2 درصد( بیمه شخص ثالث )۳4.2 درصد( و 
بیمه های باربری )۳۰.4 درصد( رقم خورده است و نشان از تداوم روند رو به رشد حق 
بیمه تولیدی و بهبود ترکیب پرتفوی بیمه آسیا نسبت به مدت مشابه در سال قبل دارد.

وش در نه ماهه ۱۴۰۳ رشد ۶۵ درصدی پرتفوی بیمه آسیا با ۳۳.۵ همت فر


