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اخبارخبر

تقدیر از نمایندگان برتر در نشست 
هم‌اندیشی بیمه دانا با شبكه فروش 

و انجمن‌های صنفی سراسر كشور

با  دانا  بیمه  مدیرعامل  هم‌اندیشی  نشست 
رؤسای انجمن‌های صنفی سراسر کشور، انجمن 
شرکت‌های حقوقی و نمایندگان برتر شبکه فروش 

این شرکت برگزار شد.
 به گزارش روابط‌عمومی بیمه دانا در این نشست 
مدیرعامل،  حضور  با  یک‌شنبه  روز  عصر  که 
قائم‌مقام مدیرعامل، اعضای هیئت‌مدیره، معاونان 
و مدیران بیمه دانا با رؤسای انجمن‌های صنفی 
و  فروش  شبکه  برتر  نمایندگان  کشور،  سراسر 
انجمن شرکت‌های حقوقی این شرکت در محل 
علاوه  شد،  برگزار  دانا  بیمه  سعدی  ساختمان 
بر تقدیر از نمایندگان برتر سال ۱۴۰۳، بر تغییر 
خرُدفروشی،  به  عمده‌فروشی  از  فروش  نگرش 
توسعه فروش آنلاین و مدیریت پایدار ریسک‌ها 
نیز  مالی  ثبات  و  تعادل  به شرایط  برای رسیدن 

تأکید شد.
و  هیئت‌مدیره  نایب‌رئیس  رضا جعفری  دکتر 
تشریح  با  این نشست،  در  دانا  بیمه  مدیرعامل 
اخیر  سال  سه  طی  شرکت  راهبردی  برنامه‌های 
و نیز اشاره به خروج از زیان انباشته سنگین از 
طریق توسعه بازار و دستیابی به سودآوری مستمر 
گفت: خوشبختانه روند بهبود و روبه‌رشد شرکت 
از سال ۱۴۰۰ تا پایان شهریورماه سال‌جاری پیوسته 
استمرار داشته است که بهبود شاخص‌های مالی و 
تداوم سودآوری از جمله نتایج این اقدامات به‌شمار 

می‌رود.
تمام  مدیریت  ادامه،  در  دانا  بیمه  مدیرعامل 
استمرار  نیازمند  را  آینده  و  حال  ریسک‌های 
خرُدفروشی دانست و تأکید کرد: تغییر نگرش به 
خرُدفروشی، نه‌تنها پایداری مالی شرکت را تضمین 
می‌کند، بلکه زمینه‌ساز رشد و توسعۀ پایدار خواهد 
را  آنلاین  فروش  بومی‌سازی  همچنین  وی  بود.  
اقدامی مهم و ارزشمند دانست و خواستار ایجاد 
فعالیت  برای  آنلاین  به صورت  مناسب  بستری 
همه شبکه فروش بر روی آن شد. رعایت عدالت و 
انصاف در تصمیم‌سازی‌ها نیز از دیگر موضوعاتی 
بود که مدیرعامل بیمه دانا بر اجرای آن، تأکید 

کرد.
دکتر داود حسینی، قائم‌مقام مدیرعامل بیمه دانا، 
در این نشست ضمن تأکید بر اهمیت برنامه‌های 
در  آنان  افزایش مشارکت  و  نمایندگان  آموزشی 
توانمندسازی  و  مستمر  آموزش  شرکت،  منافع 
در  شرکت  اصلی  اولویت‌های  از  را  نمایندگان 
مسیر توسعۀ شبکه فروش برشمرد و لزوم حمایت 
خواند. ضروری  را  مسیر  این  در  نمایندگان   از 
فرشید هادی اصل معاون بازاریابی و شبکه‌ فروش 
بیمه دانا نیز برلزوم حرکت به سمت نقدفروشی، 
وصول مطالبات و تقویت آموزش شبکه فروش 
تأکید کرد و تغییر نگرش به خردفروشی و تبدیل 
تهدیدها به فرصت را راهکار مؤثر در پایداری مالی 

شرکت و بهبود عملکرد شبکۀ فروش دانست.
نشست،  این  از  دیگری  بخش  در  همچنین 
احمد حبیبی رئیس هیئت‌مدیره کانون نمایندگان 
انجمن  رئیس  رجبی  عباس  دانا،  بیمه  کشوری 
صنفی نمایندگان استان تهران و شهرام شمسی‌پور 
عضو انجمن شرکت‌های حقوقی بیمه دانا در سطح 
نمایندگان  دغدغه‌های  و  مسائل  به  نیز  کشور 
بر  تأکید  پرداختند. آن‌ها ضمن  و شبکه فروش 
پایدار  توسعۀ  در  نمایندگان  از  حمایت  اهمیت 
صنعت بیمه، چالش‌های موجود در فرآیند فروش، 
نقدینگی و وصول مطالبات را مطرح و بر ضرورت 
تعامل بیشتر میان شبکه فروش و مدیران شرکت 

برای بهبود شرایط کاری نمایندگان تأکید کردند.
گفتنی است، در پایان این نشست، از برترین 
نمایندگان حقیقی و حقوقی شبکه فروش بیمه 
دانا در سال ۱۴۰۳ تقدیر شد. بر اساس معیارهای 
حق‌بیمه صادره، نسبت خسارت، ترکیب پرتفوی، 
مطالبات،  وصول  درصد  و  پرتفوی  رشد  درصد 
محمد دوماری )شعبه خلیج فارس(، مهناز بهرام‌نیا 
)شعبه حافظ شیراز(، الهام میثمی )شعبه اهواز(، 
صفرعلی زندیان )شعبه اصفهان( و حامد شادمانی 
)شعبه سعدی تهران( به‌عنوان نمایندگان حقیقی 
برتر و نمایندگی بیمه طلوع شمس دانا )شعبه 
رشت( به‌عنوان نماینده حقوقی برتر معرفی شدند. 
به پاس عملکرد درخشان و نقش‌آفرینی مؤثر این 
نمایندگان در توسعۀ شبکه فروش، با اهدای لوح 

تقدیر از آنان قدردانی شد. 

 بالاترین نمره بورس در میان
شرکت های بیمه به شرکت بیمه ما 

رسید

کرد:  اعلام  "ما"  بیمه  شرکت  مدیرعامل 
با  منطبق  شده  انجام  ارزیابی  اساس  بر 
دستورالعمل امتیازدهی به ناشران اوراق بهادار 
تهران و  بهادار  اوراق  بورس  پذیرفته شده در 
فرابورس ایران، شرکت بیمه"ما"موفق شد رتبه 

نخست صنعت را از آن خود کند.
به گزارش روابط عمومی شرکت بیمه "ما"، 
ابراهیم کاردگر با بیان این که این ارزیابی در 
بازه زمانی یکساله منتهی به شهریورماه سال 
ارزیابی های  انجام شده است، گفت:  جاری 
انجام شده از میان 29 شرکت بیمه بورسی، 
بالاترین  بیمه"ما"در  شرکت  که  داد  نشان 

جایگاه قرار گرفته است.
از میان 750 شرکت  ارزیابی ها  افزود:  وی 
که  دارد  حکایت  آن  از  نیز  بورس  در  حاضر 
شرکت بیمه"ما" رتبه 31 را به خود اختصاص 

داده است.
در  بیمه"ما"  شرکت  کاردگر،  گفته  به 
شاخص  برای   97.83 امتیاز  با  سنجش  این 
امتیاز شفافیت اطلاعاتی، امتیاز 99.18 برای 
شاخص امتیاز حاکمیت شرکتی و امتیاز کلی 
شرکت  میان  در  را  امتیاز  بیشترین   ،87.89

های بیمه کسب کرده است.
این که  بیان  با  بیمه"ما"  مدیرعامل شرکت 
کسب رتبه نخست در این ارزیابی باعث جلب 
اطمینان سرمایه گذاران جدید و ایجاد اطمینان 
اظهار  است،  گزاران  بیمه  و  میان سهامداران 
کرد: این دستاورد، نتیجه همدلی، همکاری و 
دلبستگی همه کارکنان، سهامداران و اعضای 

شبکه فروش شرکت است
اطلاعات،  اتکای  قابلیت  و  شفافیت  وی 
انتشار به موقع صورت های مالی میان دوره 
دقیق  تفسیری  گزارش  تهیه  سالانه،  و  ای 
به  مدیره  هیات  گزارش  ارائه  و  اتکا  قابل  و 
قانونی درباره  نظر حسابرس  اظهار  و  مجامع 
آن را از جمله عوامل کسب امتیاز بالا در این 
ارزیابی خواند و افزود: تعدیل سنواتی صورت 
تغییرات  حسابرس،  گزارش  نوع  مالی،  های 
نرخ سود خالص، میزان انتشار اطلاعیه های 
اصلاحی و رعایت الزامات پذیرش نیز در این 

فرایند نقش موثر داشته است.
به  همچنین  بیمه"ما"  شرکت  مدیرعامل 
این  سهام  بازار  ارزش  و  ثبتی  سرمایه  میزان 
شرکت به عنوان عوامل دخیل نتیجه ارزیابی 
ها اشاره و خاطرنشان کرد: افزایش سرمایه و 
اصلاح ساختار مالی شرکت در کنار رشد سود 
کنفرانس  برگزاری  چون  عواملی  و  عملیاتی 
نیز  و  سهامداران  برای  رسانی  اطلاع  های 
برگزاری الکترونیکی مجامع، باعث شده است 
که امتیازهای شرکت بیمه"ما" در این ارزیابی 

ارتقا یابد.
کارکنان  تلاش  که  این  بر  تاکید  با  کاردگر 
حفظ  راستای  در  بیمه"ما"  شرکت  مدیران  و 
ارتقای  و  بیمه  صنعت  در  موجود  جایگاه 
های  شرکت  سایر  میان  در  شرکت  جایگاه 
بورسی است، گفت: رعایت دقیق و به موقع 
دستورالعمل های سازمان بورس در خصوص 
نیز  و  شرکت  حاکمیت  و  اطلاعات  افشای 
برنامه شرکت برای افزایش سرمایه، می تواند 

جایگاه بیمه"ما" را بیش از پیش ارتقا دهد.
به گفته او، افزایش سهم شناور در بازار در 
کنار بهبود عملکرد شرکت همراه با تداوم رشد 
سود عملیاتی، باعث حفظ و توسعه موقعیت 

کنونی آن خواهد شد.
به  همچنین  بیمه"ما"  شرکت  مدیرعامل 
توانگری سطح »یک« این شرکت به عنوان یکی 
از مهمترین معیارهای ارزیابی عملکرد اشاره و 
خاطرنشان کرد: مجموعه این پارامترها نشان 
دهنده عملکرد بهینه شرکت در حال حاضر و 
نویدبخش روزهای بسیار روشن‌تر آن در آینده 

پیش روست.

بازار سرمایه در یک هفته اخیر با شرایط بحرانی 
مواجه شده و شاخص کل بورس با افت شدید از 
عقب‌نشینی  واحدی  هزار   ۷۰۰ و  میلیون  سطح ۲ 
کرده است. بررسی داده‌های آماری نشان می‌دهد 
که سرمایه‌گذاران نسبت به آینده بازار ناامید شده و 
به خروج سرمایه از بورس روی آورده‌اند. این شرایط 
به حدی بحرانی بوده که در تاریخ ۲۷ بهمن، رکورد 
سرانه فروش حقیقی شکسته شد و به عددی بالاتر 
از ۷۰ میلیون تومان رسید که در شش ماه گذشته 
بی‌سابقه بوده است. همچنین در دو روز اخیر خروج 
پول حقیقی از معاملات خرد نیز افزایش شدیدی 
بازار  از  نیز  نقد  پول  از ۳ همت  پیدا کرد و بیش 

سرمایه خارج شده است.
دلایل سقوط بازار سرمایه

اگر بخواهیم به دلایل عدم صعود بورس در یک 
ماه اخیر بپردازیم باید به دو مسئله بیشتر از همه 
توجه کرد. اول بحث پیش فروش سکه توسط بانک 
آزاد  بازار  افزایش قیمت دلار در  به  مرکزی و دوم 
می‌توان اشاره کرد. هر دوی این موارد دست به هم 
دادند تا فعالان بازار سرمایه از آینده بازار سرمایه 
ناامید شوند و اقدام به خارج کردن سرمایه خود از 

بازار سرمایه نمایند.
سیاست پیش فروش سکه توسط بانک مرکزی

یکی از مهم‌ترین عوامل خروج نقدینگی از بورس، 
یک  پیش‌فروش  در  مرکزی  بانک  جدید  سیاست 
میلیون قطعه سکه در تاریخ ۲۸ بهمن تحت عنوان 
»گواهی سکه مرکزی« است. این اقدام در شرایطی 
اجرا شد که بورس کالا از اردیبهشت‌ماه سال جاری 
گواهی‌های سکه بهار آزادی را عرضه کرده و عملکرد 

موفقی داشته است.
خروج  موجب  نه‌تنها  مرکزی  بانک  سیاست 
نقدینگی از بازار سرمایه شد، بلکه با ایجاد یک بازار 
موازی، بورس کالا را نیز تحت تأثیر قرار داد. این 
اقدام که بدون هماهنگی با سازمان بورس صورت 
اقتصادی  تیم  در  ناهماهنگی  نشان‌دهنده  گرفت، 
که  معتقدند  کارشناسان  است.  چهاردهم  دولت 
بانک مرکزی می‌توانست این سیاست را با همکاری 
بورس کالا اجرا کند تا نقدینگی از بورس خارج نشده 

و دوباره از همان مسیر به بازار سرمایه بازگردد.
در همین راستا، جواد جهرمی، مدیرعامل بورس 
کالا، در نامه‌ای به معاونت حقوقی ریاست‌جمهوری، 
این اقدام بانک مرکزی را مغایر با قانون بازار اوراق 
بهادار دانسته و خواستار تجدیدنظر در اجرای آن 

شده بود.

افزایش ریسک‌های سیاسی و اثرات آن بر بازار ارز 
و بورس

از زمان روی کار آمدن دونالد ترامپ و صدور فرمان 
اجرایی مرتبط با ایران، شانس مذاکرات میان تهران و 
واشنگتن به کمترین میزان خود رسیده است. در پی 
این تحولات، بازار ارز ایران شاهد افزایش قابل‌توجه 

قیمت دلار آزاد بود.
که  دوره‌هایی  در  است  داده  نشان  تجربه 
دلار  قیمت  افزایش  به  منجر  سیاسی  ریسک‌های 
می‌شود، شاخص کل بورس روندی نزولی را تجربه 
می‌کند. در این میان، یکی از مهم‌ترین ریسک‌های 
سیاسی اخیر، تهدید آمریکا در خصوص هدف قرار 
دادن مراکز هسته‌ای ایران در صورت عدم دستیابی 
به توافق بوده که احتمال تنش نظامی را افزایش داده 
و تأثیر مستقیمی بر فضای اقتصادی کشور گذاشته 

است.
 همچنین یکی دیگر از چالش‌های اساسی اقتصاد 
ایران در این مدت، انتظار کاهش صادرات نفت بوده 
که از طریق ایجاد انتظارات منفی در خصوص درآمد 
ارزی، موجب افزایش انتظارات تورمی در کشور شده 
است. این مسأله، فشار مضاعفی بر بازار ارز وارد 

کرده و بر نوسانات نرخ دلار افزوده است.
افزایش  باعث  آزاد  بازار  در  دلار  قیمت  افزایش 
و  شده  آزاد  نرخ  و  توافقی  دلار  نرخ  میان  شکاف 
رسیده  درصد   ۳۰ از  بیش  به  اکنون  اختلاف  این 
است. چنین وضعیتی، زیان‌بار بودن شرایط برای 
شرکت‌های صادرکننده و صنایع صادرات‌محور فعال 
در بورس را تشدید کرده و در نهایت، موجب کاهش 

جذابیت سرمایه‌گذاری در بازار سرمایه شده است.
انتظار  در مجموع، تشدید ریسک‌های سیاسی، 

نرخ  اختلاف  افزایش  و  ارزی  درآمدهای  کاهش 
دلار توافقی و بازار آزاد، شرایطی را ایجاد کرده که 
پیامدهای منفی آن بر بازار سرمایه و اقتصاد کشور 

کاملاً محسوس است.
جمع‌بندی

تأثیر  تحت  اخیر  هفته  در  سرمایه  بازار 
نرخ  افزایش  و  مرکزی  بانک  پولی  سیاست‌های 
اجرای  بحران شدیدی مواجه شده است.  با  دلار 
با  هماهنگی  بدون  سکه  پیش‌فروش  سیاست 
به  را  نقدینگی  گسترده  خروج  بورس،  سازمان 
دنبال داشته و افزایش اختلاف نرخ دلار، صنایع 
در  است.  کرده  روبه‌رو  زیان  با  را  صادرات‌محور 
از  بیش  سرمایه‌گذاران  روند،  این  تداوم  صورت 
بازگشت  و  گرفت  فاصله خواهند  بورس  از  پیش 

رونق به بازار سرمایه دشوارتر خواهد شد

 چرا مردم برای خرید محصول پرُمصرف و در عین حال پرُکشت 
با تولید بالا در کشور مجبور به خرید اقساطی بشوند و اینگونه با 
خفت برای خرید یک کیلو سیب زمینی باید در دو - سه قسط مجبور 

به پرداخت شوند! چرا باید کار به اینجا برسد؟!
به گزارش اقتصاد ۲۴، سال‌هاست که خرید قسطی بین مردم، 
بازار داغی داشته و هر خانوار برای تامین نیاز‌های اساسی و حتی 

غیرضروری به خرید کالا‌های قسطی روی آورده‌اند.
اما طی سال‌های اخیر، از فروش اقساطی خودرو، طلا و لوازم 
خانگی که بگذریم به اقساط فروشی برنج و گوشت و مرغ رسیده‌ایم، 
پدیده‌ای که شاید در وهله اول کمی تامل برانگیز باشد، اما به مرور 

زمان این موضوع برای بیشتر مردم به یک روند عادی تبدیل شده 
است.

حالا از پشت جریان سازی‌هایی که نرخ ارز برای اقتصاد کشور به 
وجود آورده است انتظار برای فروش هر نوع کالا و محصولی آن هم 

به صورت اقساط دیگر شوک آور نیست!
برخی از کارشناسان بی ثباتی نرخ ارز و نبود سیاست‌های اجرای 
ویژه  به  غذایی  مواد  گرانی  اصلی  عامل  را  فضا  این  در  درست 
برای اقشار کم درآمد و متوسط جامعه می‌دانند و برخی نیز نبود 
انسجام جامع برای ریشه یابی مشکلات مزمن اقتصادی را دلیل این 

بحران‌های پی در پی می‌دانند.
اما در نهایت باید بی تدبیری در اجرای سیاست‌های ضد تومی و 
نبود بستر مناسب برای تحقق برنامه‌های هدفمند آن هم به منظور 
توسعه برنامه‌های توسعه‌ای را دلیل اصلی خالی شدن روز به روز 

سبد خانوار‌ها از مواد مورد نیاز معیشتی دانست.
نوسان سازی قیمت خوراکی‌ها در فضای مجازی

افزایش بی رویه قیمت‌ها باعث شده برخی از اپلیکشن‌های خرید 
اینترنتی نسبت به فروش قسطی اقلام خوراکی از جمله پیاز و سیب 
زمینی اقدام کنند؛ بحثی که با یک نگاه شاید بهت آور باشد، اما 

واقعیت بزرگی در خود نهفته است.
خانوار ایرانی به ویژه اقشار کم درآمد و متوسط جامعه با توان 
مالی معین توان خرید و محصولات خوراکی که هر روز بر قیمت 
آن‌ها افزوده می‌شود را ندارند به ناچار باید مواد ضروری سفره را 
تامین کنند و این راهی جز خرید اقساطی و یا دانه‌ای از هر محصول 

نیست.
زمانی که سیب زمینی به کیلویی ۸۰ تا ۹۰ هزار تومان رسیده یک 
خانواده چهار نفره چطور می‌تواند در هفته مطابق برنامه غذایی 
خود اقدام به خرید سه – چهار کیلو سیب زمینی کنند! یعنی باید 
هفته‌ای ۴۰۰ هزار تومان برای یک محصول ساده غذایی هزینه کنند! 

این رقم در کدام سبد معیشتی کارگران و خانوار‌های کم درآمد ثبت 
شده است!

با گشت و گذاری در فضای مجازی و به دنبال رد تبلیغات خانگی 
و بسیار خرُد برای فروش یک کیلو سیب زمینی متوجه می‌شویم که 
در چه بحرانی قرار گرفته‌ایم. زمانی که برای خرید یک کیلو سیب 
زمینی قرار است ۹۰ هزار تومان پول بدهیم و آن را بدون دریافت 

حق سرویس و در کمترین زمان ممکن به دستمان می‌رسانند!
البته در این تبلیغات به فروش اقساطی آن هم در پرداخت در 
دو- سه قسط، بیشتر به بحران قیمت و کمبود برخی محصولات 

که به دلیل سیاست‌های نادرست شکل گرفته است، پی می‌بریم.
چند درصد ساکنان مناطق شهری دچار فقر غذایی هستند؟

به تازگی یک مطالعه پژوهشی، وضعیت فقر و ناامنی غذایی در 
مناطق شهری ایران در سال ۱۴۰۱ را بررسی کرده است که براساس 
غذایی  امنیت  از  ساکنان شهری  از  درصد  تنها ۴۵  مطالعه  این 
بهره‌مند بوده و ۵۵ درصد ساکنان این مناطق دچار فقر غذایی 
هستند. به گفته کارشناسان، عوامل مربوط به اقتصاد کلان همچون 
تورم و رشد پایین اقتصاد کشور در یک دهه اخیر، مهم‌ترین عوامل 

موثر بر فقر بالای غذایی در مناطق شهری کشور بوده است.
سیب زمینی یکی از مواد مغذی و در عین حال پرُمصرف در سفره 
مسُکن  تزریق  و  کاهش خرید  برای  ایرانی هاست. سال هاست 
گرانی، به مردم القاء می‌کنند که خرید گوشت و مرغ برای سلامتی 
مضرر است و حتما در هفته از مواد و محصولات کشاورزی و سبزی 
و صیفی بیشتر استفاده کنند، اما حالا با گرانی سیب زمینی چه 

نسخه جدیدی برای مردم آماده کرده‌اند؟
چرا مردم برای خرید محصول پرُمصرف و در عین حال پرُکشت 
با تولید بالا در کشور مجبور به خرید اقساطی بشوند و اینگونه با 
خفت برای خرید یک کیلو سیب زمینی باید در دو - سه قسط مجبور 

به پرداخت شوند! چرا باید کار به اینجا برسد؟!

سقوط شاخص کل و رکوردشکنی خروج نقدینگی

 بحران در بورس
بازار سرمایه در هفته اخیر با افت شدید مواجه شده و شاخص کل بورس با شکست حمایت ۲.۷ میلیون واحدی، وارد کانال ۲.۶ میلیون واحد شد. سیاست 

پیش‌فروش سکه توسط بانک مرکزی و افزایش فاصله نرخ دلار توافقی و آزاد، دو عامل اصلی خروج گسترده نقدینگی از بورس بوده‌اند.

مسئولان تماشاچی تنگدستی مردم مردم به خرید قسطی سیب زمینی رسیدند!

بازار سرمایه 
در هفته اخیر 

تحت تأثیر 
سیاست‌های 

پولی بانک 
مرکزی و 

افزایش نرخ 
دلار با بحران 

شدیدی مواجه 
شده است

مسعود بادین مدیرعامل بیمه آسیا در گفتگو با شادا اظهار کرد: بیمه آسیا به 
عنوان بزرگ ترین بیمه خصوصی کشور و گنجینه ارزشمند نظام مقدس جمهوری 
اسلامی ایران، تلاش می کند با برخورداری از توانمندی های مالی و فنی بالا، هم 
سو با راهبردهای دولت چهاردهم، با پذیرش ریسک های بزرگ و گوناگون، در مسیر 
پشتیبانی، توسعه و تقویت فعالیت های اقتصادی و کارآفرینان این حوزه، حضوری 

تأثیرگذار داشته باشد.
 وی تصریح کرد: بیمه آسیا با ۶۵ سال قدمت در فعالیت اقتصادی و با برخورداری 
از نیروی انسانی خبره و باتجربه و همچنین شبکه بزرگ و توانمند فروش و ارائه 
خدمات در سراسر کشور شامل ۱۱۰ شعبه و مرکز پرداخت خسارت و بالغ بر هفت 
هزار نماینده در اقصا نقاط میهن اسلامی، توانسته است خدمات سریع و با کیفیتی 
به بیش از ۹ میلیون بیمه گذار خود ارائه کند. به عنوان نمونه، بر اساس آمار ده 
ماهه سال جاری، بیمه آسیا به طور متوسط، روزانه بالغ بر ۸۰۰ میلیارد ریال به مردم 

خسارت پرداخت کرده است. 
مسعود بادین در ارتباط با برنامه ها و طرح هایی که در این شرکت با آغاز دولت 
چهاردهم عملیاتی شدند، اظهار داشت: نخستین طرح، ارائه محصول جدید بیمه 
مستمری مادام العمر "رایان " است. این طرح باتوجه به شرایط اقتصادی جامعه و 
افزایش تقاضا برای بیمه های مستمری و تکمیل کننده دوران بازنشستگی و با حق 

بیمه ارزان، طراحی و ارائه شده است .
وی توضیح داد: در بیمه مستمری "رایان" مردم می توانند با پرداخت حق بیمه به 
مدت پنج سال، از مزایای دریافت مستمری مادام العمر برخوردار شوند. این محصول 
بیمه آسیا در راستای نیاز ضروری افراد جامعه به حمایت مالی در دوران بازنشستگی 
و سالمندی ارائه گردیده و در حال حاضر، با استقبال مطلوب مردم و خانواده ها 

روبه رو شده است.
مسعود بادین، طرح بعدی بیمه آسیا در آغاز دولت چهاردهم را راه اندازی سامانه 
پرداخت برخط خسارت مالی بیمه شخص ثالث اتومبیل با نام "آسیا حامی" معرفی 
کرد که در راستای توسعه فعالیت های غیرحضوری و افزایش رضایتمندی مردم و 
زیاندیدگان حوادث رانندگی طراحی شده و مبتنی بر فناوری هوش مصنوعی است.

وی افزود: در این محصول جدید خدماتی، مردم می توانند در زمان وقوع حادثه 
رانندگی در معابر شهری، مبلغ خسارت بیمه شخص ثالث خود را در محل حادثه 
دریافت کنند و دیگر نیازی به حضور پلیس یا مراجعه به مراکز پرداخت خسارت 
نیست. چنانچه در طول روز، حادثه رانندگی اتفاق رخ دهد، مقصر و زیاندیده 
حادثه با وارد شدن به این سامانه، مشخصات خود و تصاویر صحنه تصادف را 
ارائه می کنند و پس از تأیید اصالت حادثه توسط کارشناسان برخط، مبلغ خسارت 
در همان موقع، به حساب زیاندیده واریز می شود. مدیرعامل بیمه آسیا در ادامه 
اظهارات خود، سیاست های اصلی و کلان بیمه آسیا در راستای تقویت ساختارهای 
این سازمان اقتصادی را تشریح کرد و گفت: توسعه فروش بیمه های خرد و زندگی 
و همچنین بهبود ترکیب پرتفوی جهت افزایش سودآوری و تقویت بنیه مالی شرکت 
به منظور ارائه خدمات باکیفیت و سریع به مردم، توسعه شبکه فروش و مراکز ارائه 
خدمات جهت افزایش رضایتمندی مشتریان و همچنین ارتقا کیفی نیروی انسانی 
را از مهم‌ترین راهبردهای این شرکت بزرگ بیمه توصیف کرد. مدیرعامل بیمه آسیا 
تأکید کرد: باعث خوشحالی است که وزیر امور اقتصادی و دارایی سالیان متمادی 
سکاندار بیمه مرکزی بوده و با مشکلات و معضلات کشور در این زمینه به خوبی آگاه 

است و بهتر از ما در این زمینه برنامه ریزی و ترسیم راه می کند.
وی در تشریح چالش های صنعت بیمه در داخل و خارج از این صنعت، یادآور 

شد: بخشی از چالش ها مربوط به بیرون از صنعت بیمه و شامل عوارض غیرمتعارف 
و وضع برخی مقررات دست و پاگیر برای این صنعت است. بخش دیگری از این 
چالش ها نیز مربوط به وضعیت داخلی صنعت بیمه از جمله نرخ شکنی های 
غیرفنی در بازار بیمه است. در این راستا هماهنگی ها، گفت وگوها و تلاش های 
ارزنده ای از سوی نهادهای مختلف نظارتی و حاکمیتی به انجام رسیده و امیدواریم 
نتایج ثمربخشی در پی داشته باشد تا صنعت بیمه بتواند به گونه شایسته ای به 
وظایف خود در حمایت از فعالیت های اقتصادی و حمایت از مردم عزیز میهن مان، 
عمل نماید. مدیرعامل بیمه آسیا درباره موضوع کم بیمه گی و یا عدم وجود بیمه در 
برخی موارد، اذعان داشت: به عنوان مثال، شاهد هستیم که امروزه بعضی از مردم 
بدون بیمه نامه خودرو، تردد می کنند و یا برخی واحدهای اقتصادی و صنعتی دچار 
کم بیمه گی هستند و یا بخش قابل توجهی از ابنیه و ساختمان های کشور از پوشش 
های کافی بیمه برخوردار نیستند و در زمان وقوع حادثه )زلزله و سایر بلایای طبیعی 
و انسانی( مبالغ این پوشش ها، کفاف جبران خسارت را نمی کند. این معضل بیمه 
ای، هم برای مردم و هم برای سرمایه های کشور مشکلات جدی اقتصادی و اجتماعی 
به همراه دارد و نیاز است تا نهادهای نظارتی و قانونگذار در این زمینه به صورت جدی 
وارد عمل شوند. وی همچنین به مردم توصیه کرد که بیمه نامه های مورد نیاز خود را 
به قیمت واقعی خریداری کنند تا در زمان دریافت خسارت، با مشکل مواجه نشوند 

و بتوانند خسارت را نیز دراسرع وقت و به قیمت واقعی دریافت نمایند.
وی درباره برنامه های آتی بیمه آسیا اظهار کرد: شرکت بیمه آسیا از زمانی که از 
شرکت دولتی به شرکت خصوصی تبدیل شد، بیشترین عملیات آن مربوط به بیمه 
های زیانده و پر ریسک به ویژه بیمه شخص ثالث بود؛ ولی در سال های اخیر با 
تلاش مدیران و کارشناسان، با ارائه طرح ها و برنامه های جامع و ریسک سنجی های 

فنی و نظارت دقیق بر فرایندهای عملیاتی، تلاش کرده ایم ترکیب پرتفوی شرکت را 
به سوی توسعه رشته های کم ریسک در بیمه های زندگی، آتش سوزی و مهندسی 
سوق دهیم. خوشبختانه در این زمینه پیشرفت خوبی داشتیم و قطعاً در یکی دو سال 

آینده اثرات این تحول را بیشتر خواهیم دید.
وی در پایان تأکید کرد: بیمه آسیا با قدمت شصت و پنج سال فعالیت در صنعت 
بیمه و با برخورداری از سطح یک توانگری مالی، امسال نیز توانست با  تلاش کارکنان 
و شبکه توانمند فروش، بار دیگر به عنوان بزرگترین شرکت بیمه خصوصی کشور 

مطرح گردد.

 مدیرعامل بیمه آسیا:
بیمه آسیا با آغاز دولت چهاردهم، یک محصول بزرگ بیمه ای و یک سامانه برخط ارائه خدمات به مردم را عملیاتی کرد

حضور فعال بیمه دی در نمایشگاه طیور
شرکت بیمه دی در نمایشگاه طیور که به مدت دو روز در تهران برگزار شد، حضور یافت.

به گزارش روابط عمومی و امور بین‌الملل بیمه دی، این شرکت در نمایشگاهی که در حاشیه نهمین کنگره 
بین‌‌المللی طیور برگزار شد، حضوری فعال داشت و توانست از طریق کارشناسان و شبکه فروش خود در 

راستای جلب نظر فعالان این حوزه عملکردی موفق و مؤثر داشته باشد.
این کنگره و نمایشگاه در محل هتل المپیک تهران و در روزهای 24 و 25 بهمن 1403 دایر و میزبان 

چهره‌های معتبر علمی، دانشگاهی و اقتصادی در حوزه دام و طیور بود.


